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A MARCA OFERECE
UMA GARANTIA
IMPERDIVEL: TRES
ANOS, SEM LIMITES
DE QUILOMETROS NA
ESTRADA

Entrevista

Vitor Damas Freitas
Responsével Comercial

sua rotina de trabalho? Descubra o uni-
verso da Skoda, especialista em solu-
cOes para taxis.

Aperte o cinto e prepare-se para ficar
a conhecer os modelos ‘novinhos em fo-
lha’ que estao a redifinir o mercado des-

te sector em Portugal.

A viagem é conduzida por Vitor Damas
Freitas, responsavel comercial da marca
automovel de origem checa que, neste
momento, detém uma quota de mercado
de 2% em territdrio nacional, onde s&o
vendidos cerca de 200 mil carros por ano.

Vamos explorar o que faz do Skoda
Octavia e do Skoda Superb verdadeiras
referéncias na estrada, sobretudo para
guem estd diariamente ao volante.

“Todos os veiculos foram desenhados
para conduzir,” afirma o responsével,
mas hé alguns que se destacam pelo de-

sempenho e fiabilidade, caracteristicas
essenciais para quem faz da condugéo a
sua profissao.

Num sector tdo competitivo, escolher
o carro certo pode parecer um quebra-
-cabegas. Mas quando o assunto € efi-
ciéncia e conforto, a Skoda sobressai

como uma das marcas preferidas dos
profissionais, reconhecida pela durabili-
dade, economia e funcionalidades que
tornam o trabalho do taxista mais préati-
co e rentdvel.

Para quem acumula milhares
de quilémetros, o preco e
qualidade sdo decisivos.

A Skoda lidera o
mercado de téxis em
Portugal e tem
consolidado essa
posicdo também
na Madeira, onde
oferece  modelos
robustos,  aptos
para o trabalho dia-
rio e que respondem
as demandas da profis-
sédo.

“A marca domina o mercado
nacional no segmento dos téxis. E a Ma-
deira ndo podia ficar atras. Estamos a
acompanhar o comboio a um bom
ritmo”, adiantou o responsavel.

Os modelos surpreendem tanto pela
relagdo custo-beneficio quanto pelos
detalhes: s&o espagosos, faceis de
conduzir e trazem conforto extra —
tudo pensado ao mais infimo porme-

SKODA OCTAVIA BREAK:

A escolha de confianca para a sua empresa

Se a sua empresa de turismo precisa
de uma solugéo econémica, eficiente e
confortéavel, o Skoda Octavia Break é a
escolha ideal. Com um desconto espe-
cial de frota para empresas, esta op-
cdo tem sido cada vez mais procurada,
com uma unidade vendida a cada sete
dias desde o seu lancamento, ha trés
semanas.

0 Skoda Octavia Break TDI de 116 ca-
valos destaca-se por se enquadrar no
primeiro escaldo da tributacao auténo-
ma, uma raridade no mercado actual.
“Dentro deste valor, chave na méo, néo
existem muitas viaturas a gaséleo

==

para satisfazer as necessidades das
empresas”, evidenciou Vitor Damas
Freitas.

Com motor a diesel e consumo optimi-
zado, € uma das poucas opgdes que
oferece poténcia e economia numa
carrinha deste segmento, ideal para
empresas que procuram reduzir custos
sem comprometer o desempenho.
Equipado com todos os itens essenciais
- e com opcdo de escolha de cor -, esta
versdo com caixa manual e motor de 2.0
litros, é uma viatura pronta para dar res-
posta as exigéncias de varios sectores —
do turismo ao transporte TVDE.
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Vendas disparam 40%

nor para quem passa horas na estrada.

Com os Ultimos langamentos da mar-
ca, os motoristas ganham ainda mais:
qualidade, sem abrir m&o de um prego
justo.

PROCURA
EMALTA:
CRESCIMENTO
DE 40%
NAS VENDAS
O responsével
de vendas a nivel
regional esté con-
fiante de que véo
continuar a refor-
car a sua presenga
no ramo automdvel
ano apds ano. E os re-
sultados falam por si.
Em 2023, a receita j& es-
tava acima da média, mas este ano o
crescimento disparou para 40%, com
mais de quatro dezenas de taxistas a
escolher a Skoda como parceira de es-
trada.

A tendéncia, acredita, é para crescer.
“Queremos ter o dobro das vendas para o
préximo ano”, afiangou, acrescentando
que a receita deste sucesso s&o 0s mo-
delos que vamos ficar a conhecer, verda-
deiros bestsellers que tém conquistado
os motoristas.

SOLUQGES
COMPLETAS

Muitas empresas estdo a optar pelo
renting para simplificar a gestédo das
suas frotas.

Conforme nos explicou, este servigo
orcamenta o carro para o ano inteiro, in-
cluindo manutengé&o, seguro e selo, per-
mitindo que os clientes se concentrem
no negécio sem preocupagdes adicio-
nais.

Além disso, a Skoda oferece uma rede
de pés-venda com oficinas bem “ape-
trechadas” , equipadas com ferramentas
modernas e uma equipa de profissionais
altamente qualificada.

“Tentamos ter sempre disponibilidade
para satisfazer os clientes no imediato,”
garante o responsével.

Termine 0 ano em grande e aproveite

a oportunidade de adquirir um

Skoda Octavia Break 2.0 TDI 116cv
na CIAM, o seu Concessionario Skoda

no Funchal.

Caminho do Poco Barral, N° 31
9000-155, Sao Martinho
Telef; 291700 570
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Acelere o futuro do seu negacio
com os modelos mais recentes

“Para quem trabalha com transporte de
passageiros, o que realmente importa é
chegar ao final do més e perceber que, de
facto, houve retorno do investimento. Nes-
se contexto, a Skoda destaca-se como
uma das marcas na qual mais compensa
investir. Se ndo fosse assim, ndo seria o
carro mais vendido em Portugal para esta
érea. Estamos a falar de prego, qualidade,
conforto, assisténcia e fiabilidade.”

E assim que Vitor Damas Freitas des-
creve as vantagens ao adquirir um dos
tltimos modelos a sair a rua.

A marca simplifica o processo de com-
pra ao oferecer protétipos que ja vém con-
figurados para a fungéo de téxi. Estes vei-
culos saem de fabrica “fechados” com
aquelas que s&o as especificidades mais
procuradas, prontos para entrar em opera-
¢do. Na Madeira, ainda hé ajustes adicio-
nais para reforcar o conforto e a estética.

POTENCIA DE EXCELENCIA

A eficiéncia no consumo de combus-
tivel € uma das grandes vantagens des-
tas versdes.

Os motores foram desenhados para
combinar poténcia e economia, permi-
tindo, em média, um consumo entre 7 e
8,5 litros por 100 km.

“Com motores potentes e econémi-

cos, conseguimos reduzir os custos para
0 motorista”, destaca o responséavel.
Esta eficiéncia maximiza o lucro e torna
cada viagem mais rentével.

Além disso, a companhia automobilis-
tica entende a importancia de um vefcu-
lo pronto para o trabalho. Por isso, ofere-
ce opgdes de personalizagéo, mas priori-
za um modelo padrdo para que os pedi-
dos sejam entregues de forma mais &gil
e sem complicagdes.

0 prazo médio de entrega gira em tor-
no de 90 dias, podendo ser reduzido em
casos de veiculos que n&o precisam de
pintura adicional. “Tentamos criar um
carro padrdo para que as encomendas
sejam mais céleres”, sublinhou.

A Skoda oferece ainda uma vantagem
que se distingue da concorréncia: uma ga-
rantia completa de trés anos sem limites
em termos de quilometragem.

“Para quem trabalha no sector de téxis,
é fundamental ter uma cobertura que
acompanhe o elevado nimero de quiléme-
tros. Nés entendemos essa necessidade e
ndo impomos limites”, ressalvou o respon-
sével comercial, acrescentando que a mar-
ca dispde de protocolos de assisténcia e
manutencdo pensados ao detalhe para
profissionais do transporte de passageiros.

Além disso, mantém um stock refor-

EFICIENCIA

E CONFORTO

NA ESTRADA.
SAIBA

POR QUE TANTOS
TAXISTAS ESTAO
A ESCOLHER

A SKODA PARA
SIMPLIFICAR

O SEU DIA-A-DIA

cado de pecgas para agilizar as repara-
¢Bes e minimizar o tempo de espera, algo
crucial para veiculos que est&o em uso
constante. “S&o carros profissionais e
n&o podem estar parados. Por isso, ga-
rantimos que as pegas mais sujeitas ao
desgaste estdo sempre disponiveis para
uma répida reposig&o,” frisou.

Outro diferencial é a flexibilidade no fi-
nanciamento, com parcerias com diversas
financeiras e bancos para oferecer opgdes
de pagamento adaptadas as necessidades

dos clientes. “Cada cliente tem uma situa-
¢do Unica, e nés trabalhamos com todas
as financeiras para que o taxista tenha a li-
berdade de escolher a melhor opgéo de fi-
nanciamento,” adiantou.

OCTAVIA VS SUPERB:
DIFICIL VAISERESCOLHER

Durante a entrevista, discutimos as
diferengas e semelhangas entre estes
dois novos modelos da Skoda: o Octavia
e o Superb. E, conforme nos esmiugou
Vitor Damas Freitas, enquanto o primei-
ro é considerado um carro de prego e
qualidade acessiveis, o segundo repre-
senta a gama alta da marca, oferecendo
maior conforto e espago, além de tecno-
logias de assisténcia a condugéo avan-
cadas. Essencialmente, o responsével
descreveu-o como um “carro a um nivel
superior”.

A escolha entre os dois modelos de-
pende das necessidades especificas de
cada taxista, mas ambos tém se mos-
trado populares e eficazes para o trans-
porte de passageiros.

“0 feedback apés a compra tem sido
muito positivo,” garante o representante,
mencionando que, embora haja alguns
ajustes a fazer ap6s a entrega (como a
instalagdo de taximetros e pintura), os

motoristas elogiam a performance e a
fiabilidade dos veiculos.

Por isso, a Skoda esta optimista em re-
lagdo a tendéncia de crescimento. O esfor-
go continuo da marca em manter precos
competitivos e oferecer modelos de quali-
dade deve resultar num aumento signifi-
cativo nas vendas nos préximos anos.

NOVOS MODELOS,
MESMO PRECO

Os modelos mais recentes da Skoda, lan-
cados hé apenas dois meses, j& comegaram
a conquistar motoristas em todo o pais — e
ndo foi sé pelo desempenho aprimorado.

Apesar das melhorias em relagéo as ver-
sBes anteriores, a marca conseguiu ‘cortar’
no prego para impulsionar as vendas. As
novas propostas n&o vdo pesar mais nos
bolsos dos taxistas, o que se traduz num
diferencial importante para quem esté a
pensar investir numa nova viatura.

Vitor Damas Freitas explica: “O carro
estava a ser bem aceite, e decidimos man-
ter o prego, com um esforgo feito por parte
da CIAM e da marca”. Uma boa noticia
para quem procura qualidade sem fugir ao
orcamento.

Skoda: uma escolha que
compensa a cada quilémetro.

Na CIAM, efetuamos o servico
de pintura do seu Taxi.

Nao perca as voltas do fim do ano
neste sofisticado Skoda Superb,

com caixa automatica DSG.
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